
Seminarablaufplan

Vertriebstagung betriebliche Risiken und Vorsorge 26.09.2024 
Zeit (Uhr) Thema / Inhalte Lernziele/Kompetenzen Referenten BK Bildungs-

zeit
von bis TOP in Minuten
09:00 09:30 1 Grußwort an die TN, Herr Norbert Hagl S-Akademie-

Leitung 
Herr Norbert Hagl, Leiter S-Akademie              0

Eröffnung und Themen für den Tag  Herr Ralf Engel (2BD50)
09:30 10:15 2 Vertriebschancen Betriebsvorsorge in Ihren Kliniken Die TN lernen bewärte Geschäftschancen und deren 

praxistaugliche Anwendung kennen.
Herr Thomas Anthofer (2BD50) x 45

10:15 10:45 3 Wir - Für mehr bAV Die TN erhalten einen Einblick in die Entwicklungen sowie 
die aktuellen strategischen Planungen rund um die bAV 
bei der Versicherungskammer Bayern und der VK-BV

Herr Sebastian Müller 
(GF, VK-BV GmbH)

30

10:45 11:00 Kaffeepause 0
11:00 11:30 4 Erfolgsmodell und Beispiel aus der Verkaufspraxis eines 

Unternehmensberaters
Die TN lernen bewährte Geschäftschancen und deren 
praxistaugliche Anwendung kennen.

Herr Andreas Jungmeier 
(UB, VK-BV GmbH)

x 30

11:30 12:00 5 BRSG 2024 - Neue Dynamik? Die TN bekommen eine Übersicht zur aktuellen 
Gesetzgebung der Betriebsrente sowie weiteren Trends 
im Bereich der betrieblichen Vorsorge aus Arbeitgeber- 
und Mitarbeiterperspektive

Herr Martin Bodynek (3FL02) x 30

12:00 13:00 Mittagspause 0
13:00 13:45 6 Chancen in der Kundengruppe Landwirtschaft mit Fokus 

auf die staatlich geförderte Bayernpolice
Die TN erhalten einen Überblick über die Strukturen der 
Kundengruppe Landwirtschaft, deren aktuellen 
Herausforderungen und Vertriebschancen

Herr Roman Kubitschek  (6MVK02) x 45

Marcel Frenzel
E: marcel.frenzel@perseus.de
M: +49 173 49 07 884
Perseus Technologies GmbH | Hagelberger 
Straße 53-54, 10965 Berlin

x 45

David Balzer
E: david.balzer@perseus 
Perseus Technologies GmbH | Hagelberger 
Straße 53-54, 10965 Berlin

Herr Christian Forster (6KSH03)
14:30 14:45 Kaffeepause 0
14:45 15:30 8.a Wichtigkeit, Unterscheidung und Vertriebsansätze für die 

Transportsparte  
Herr Florian Strauß  (VSG)

8.b Neuer Tarif für Architekten - Erste Eindrucke, Neuerungen 
und Abgrenzungen 

Herr Patrick Birkl (VSG) 

Herr Laris Karic (VSG) x 45

Herr Edwin Dietrich (VSG) 

16:15 16:30 Abschluss Zusammenfassung / Verabschiedung Herr Ralf Engel (2BD50) x 15

330
Messestand 1 - in den Pausen bAV-Landingpage & Wayly Herr Philipp Schmidt (3BF01)
Messestand 2 - in den Pausen Betriebliche Krankenversicherung Herr Dario Pietzner (CVL)

5h 30m

Begrüßung und Darstellung der Seminarinhalte

CyberSchutz KMU - Risiken, Präventionsmaßnahmen und 
Schadenmanagement aus Sicht des Servicepartners 
Perseus Technologies GmbH 

Perseus ist Dienstleistungspartner von 
Versicherungsunternehmen (u.a. auch VKB) für das 
Angebot von Präventionsmaßnahmen und dem 
Schadenmanagement bei Cyberrisiken. Die Teilnehmer 
erhalten einen Überblick zu aktuellen Schadenfällen und 
Trends, sowie zum Dienstleistungsangebot für unsere 
Kunden. Die Teilnehmer erhöhen ihre Kompetenz die 
Kunden vom verbleibenden Restrisiko und von der 
Absicherung durch eine Cyberversicherung zu 
überzeugen. 

13:45 14:30 7

IDD-relevante Bildungszeit in Minuten

IDD-relevante Bildungszeit in Stunden

45xDie TN erfassen Produkte, Vertriebsansätze und 
Umsetzungsmöglichkeiten für die Sparten Transport und 
Berufshaftpflichtversicherung

15:30 16:15 9 Praktische Einblicke aus dem VSG Alltag, 
Entwicklungsprozesse und Fortschritte 

Die TN lernen die Vervollständigung und den Ausbau 
weiterer Bausteine, Module für ihre Zielgruppe kennen.
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